Обзор рынка бетонов и железобетонов Новосибирской области

Итоги 2005 года

В 2005 г. производство железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области выросло примерно на 14%, причем до половины прироста производства обеспечил рост производства изделий крупнопанельного домостроения. Рост «крупнопанельного» сегмента рынка составил за год около двух раз (табл. 1).

Табл. 1. Показатели объемов производства рынка бетонов и железобетонов в Новосибирской области в 2003-2005 гг. (согласно данным предприятий)
	Сегмент
	2003
	2004
	2005
	2005 к 2004

	Железобетонные конструкции и изделия (включая изделия крупнопанельного домостроения и каркасного домостроения), тыс. куб. м*
	570
	565
	До 645
	До 114%

	В том числе изделия крупнопанельного домостроения, тыс. куб. м
	26,7
	37,4
	71,0
	190%

	

	Производство фундаментных блоков стеновых, тыс. куб. м
	58,0
	51,6
	57,8
	112%

	Производство товарного бетона и раствора, тыс. куб. м*
	До 400
	До 500
	До 600
	До 120%


* Оценки.
Как и в предыдущие годы, крупнейшим областным производителем железобетонных конструкций и изделий в 2005 г. являлся завод «Спецжелезобетон», основная продукция которого – шпалы для железных дорог. Вместе с тем, объемы производства «Спецжелезобетона» и его доля в объемах областного производства в прошлом году вновь снизились, а рост «остального» производства составил около 23% (табл. 2).

Табл. 2. Доля ГП «Спецжелезобетон» в производстве железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области (согласно данным предприятий)

	
	2003
	2004
	2005

	Новосибирская область, всего, тыс. куб. м*
	570
	565
	До 645

	В том числе ГП «Спецжелезобетон»
	224,5
	199,8
	195,0

	Доля ГП «Спецжелезобетон», %
	Около 39%
	Около 35%
	Около 30%

	

	Новосибирская область, без ГП «Спецжелезобетон», тыс. куб. м*
	345,5
	365,2
	До 450,0

	К показателям предыдущего года*
	113%
	106%
	До 123%


* Оценки.

Без учета производства завода «Спецжелезобетон», фактически не участвующего в деятельности строительной индустрии области, крупнейшими областными производителями в 2005 г. стали традиционные лидеры отрасли «Линевский ДСК», «ЗЖБИ-4», «Тенситех-ЖБИ-2» и «Новосибирский сельский строительный комбинат», а также буквально ворвавшийся в лидирующую группу завод «Дискус-плюс» (созданный на базе имущественного комплекса обанкротившегося «ЗКПД-6»; табл. 3).

Табл. 3. Объемы производства крупнейших производителей железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области (без учета завода «Спецжелезобетон», включая изделия крупнопанельного домостроения и каркасного домостроения; согласно данным предприятий)

	Производители
	2003
	2004
	2005

	ОАО «Линевский ДСК»
	39,00
	42,50
	49,70

	«ЗЖБИ-4»
	38,30
	37,50
	39,20

	ООО «Тенситех-ЖБИ-2»*
	28,20
	32,50
	34,00

	ООО «Дискус-плюс»
	**
	7,50
	32,40

	ОАО «Новосибирский сельский строительный комбинат»
	33,50
	29,50
	32,10

	ОАО «Завод ЖБИ N 5»
	17,46
	23,05
	27,60

	«КПД-Газстрой»
	18,11
	21,40
	26,30

	ОАО «Новосибирский завод строительных конструкций»
	17,20
	19,90
	25,30

	ЗАО «Завод ЖБИ-12»
	10,10
	10,30
	19,20

	ООО «ЖБИ-Комплект»
	12,40
	14,36
	18,10

	

	Всего по десяти крупнейшим производителям
	214,27***
	238,51
	277,60


* 2005 г. – оценка, 2003-2004 гг. – оценки после пересчета в соответствии с общепринятой методикой (без пустот в пустотных плитах перекрытия). Номинальные показатели завода – 37,50 в 2003 г. и 43,10 в 2004 г.
** Нет информации.

*** Без учета ООО «Дискус-плюс».
В группу лидеров рынка в 2005 г. так и не вернулся «Пашинский КСК», переживший банкротство в 2004 г. (объем производства железобетонных конструкций и изделий в 2003 г. – 17,48 тыс. куб. м).
Доля десяти крупнейших производителей с 2003 г. снизилась с 67% до примерно 62% (табл. 4).

Табл. 4. Суммарная доля десяти крупнейших производителей в общем объеме производства железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области (без учета завода «Спецжелезобетон», согласно данным предприятий)

	
	2003
	2004
	2005


	Новосибирская область, всего без учета завода «Спецжелезобетон», тыс. куб. м*
	345,5
	365,2
	До 450,0

	Всего по десяти крупнейшим производителям
	231,75**
	238,51
	277,60

	Доля десяти крупнейших в общем объеме
	Около 67%**
	Около 65%
	Около 62%


* Оценки.
** Включая ЗАО «Пашинский КСК»; без учета ООО «Дискус-плюс».
Таким образом, рынок железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области по-прежнему олигополизирован – не более десяти игроков в основном определяют его поведение. Однако на этом конкурентном рынке в условиях его роста оказался возможным исключительно красивый «взлет» завода «Дискус-плюс» – результату игрока «помогли» и рост рынка в целом, и еще более быстрый рост потребностей строительного комплекса Новосибирска в изделиях для крупнопанельного домостроения.
Суммарная доля самых крупных игроков рынка в 2005 г., как и во все последние годы, составила около 40% (табл. 5).

Табл. 5. Суммарная доля «Линевского ДСК», «ЗЖБИ-4», «Тенситех-ЖБИ-2», «Дискус-плюс» и «Новосибирского сельского строительного комбината» в общем объеме производства железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области (согласно данным предприятий)

	
	2003
	2004
	2005

	Новосибирская область, всего без учета завода «Спецжелезобетон», тыс. куб. м*
	345,5
	365,2
	До 450,0

	Всего по четырем (с 2005 г. – по пяти) лидерам
	139,00**
	142,00**
	187,40

	Доля четырех (с 2005 г. – пяти) лидеров в общем объеме
	Около 40%**
	Около 39%**
	Около 42%


* Без ООО «Дискус-плюс».

** Оценки.

Причем из пяти нынешних лидеров рынка два – «Линевский ДСК» и «Дискус-плюс» – в 2005 г. являлись крупнейшими областными производителями изделий крупнопанельного домостроения (табл. 6).

Табл. 6. Производители изделий крупнопанельного домостроения в Новосибирской области (согласно данным предприятий)

	Тыс. куб. м
	2003
	2004
	2005

	ООО «Дискус-плюс»
	Нет информации
	7,50
	32,40

	ОАО «Линевский ДСК»
	20,80
	19,20
	24,50

	«КПД-Газстрой»
	5,87
	10,70
	14,10

	Всего
	26,67*
	37,40
	71,00


* Без ООО «Дискус-плюс».
Тенденции и перспективы развития рынка
Бурный рост производства изделий крупнопанельного домостроения, без сомнения, явился самой яркой тенденцией рынка в 2005 г. Этот рост продолжается – по данным производителей, в январе-феврале 2006 г. таких изделий произведено на 42% больше, чем за первые два месяца 2005 г. (11,63 тыс. куб. м против 8,21 тыс. куб. м в соответствующем периоде прошлого года). Скорее всего, в 2006 г. рынок претерпит рост «крупнопанельного» сегмента в пределах 40-50%.
Стоит также отметить, что, несмотря на сильные морозы, за два первых месяца 2006 г. областное производство «остальных» железобетонных конструкций и изделий также значительно выросло (примерно на 30%) по сравнению с январем-февралем 2005 г. Производство же фундаментных блоков стеновых зимой 2006 г. упало примерно на 15% по сравнению с тем же периодом 2005 г.

Таким образом, рост рынка железобетонных конструкций и изделий в целом может составить в этом году 20-30% (с учетом изменения структуры производства летом, когда может вырасти производство блоков для новых фундаментов). Стимулировать развитие рынка железобетонных конструкций и изделий будут, скорее всего, растущие объемы строительства и ввода коммерческой недвижимости в Новосибирске.
В 2005 г. заявили о себе «в полный голос» самостоятельные (независимые от «больших» заводов) растворно-бетонные узлы (РБУ) – их суммарная доля на сегменте растворов и товарных бетонов была сравнима с суммарной долей заводов и составила около половины этого сегмента.

В 2005 г. изменилась и сейчас продолжает изменяться и товарная структура рынка – наметился рост производства высокомарочных бетонов (М300 и М400), увеличивается производство железобетонных каркасов различных серий (ИИ-04, «чебоксарская» серия, 20-я серия и другие), что обусловлено, видимо, дороговизной металлокаркасных технологий.

В 2005 г. на новосибирском рынке железобетонных конструкций и изделий впервые за последние несколько лет появились агрессивные «соседи» – изделия крупнопанельного домостроения из Томской области, Алтайского края и даже с Урала, «атакующие» новосибирских производителей прежде всего за счет низкой заводской себестоимости. Это означает, что в наступившем году на новосибирском рынке бетонов и железобетонов продолжится увлекательная конкурентная борьба.
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